6.

โครงการดำเนินงานในอนาคต
6.1 โครงการขยายสาขาและปรับปรุงร้าน 7-Eleven

ตามแผนการดำเนินงานประจำปี 2552 บริษัทคาดว่าจะเปิดร้าน 7-Eleven เพิ่มขึ้นอีก 400-450 สาขา เพื่อให้ครอบคลุมพื้นที่แหล่งชุมชนทั้งในกรุงเทพฯ และต่างจังหวัด ซึ่งจะเป็นทั้งร้านในทำเลปกติและร้านในสถานีบริการน้ำมัน ทั้งนี้ขึ้นอยู่กับการคัดเลือกทำเลและภาวะการแข่งขัน ซึ่งในปัจจุบันการเปิดร้านใหม่ใช้เงินลงทุนเฉลี่ยประมาณ 3.2 ล้านบาทต่อสาขา  โดยบริษัทมีนโยบายที่จะลงทุนเฉพาะอุปกรณ์และเช่าอาคารจากบุคคลภายนอก ด้วยการทำสัญญาเช่าอายุเฉลี่ยประมาณ 3 ปี และสามารถต่ออายุสัญญาได้ตามเงื่อนไขที่ได้ตกลงกันไว้ บริษัทคาดว่าจะได้รับอัตรากำไรขั้นต้นประมาณร้อยละ 25 ของยอดขายระดับร้านค้า (ขึ้นอยู่กับประเภทสินค้าและภาวะการแข่งขัน) โดยคาดว่าจะมีระยะเวลาคืนทุนเฉลี่ยประมาณ 3 ปี โดยการขยายสาขานี้จะใช้เงินลงทุนทั้งสิ้นประมาณ  1,300-1,450 ล้านบาท ซึ่งจะช่วยเพิ่มยอดขายและผลกำไรให้กับบริษัทในอนาคต
สำหรับการปรับปรุงร้านในปี 2552 บริษัทคาดว่าจะลงทุนปรับปรุงร้านสาขาเดิมที่ได้เปิดดำเนินการมาครบรอบ 6 ปี ประมาณ 400-450 สาขา ซึ่งการปรับปรุงสภาพร้านและเปลี่ยนอุปกรณ์ให้มีสภาพใหม่พร้อมใช้งานนี้จะช่วยให้บริษัทสามารถรักษายอดขายและฐานลูกค้าของบริษัทไว้ได้ โดยบริษัทต้องใช้เงินลงทุนเฉลี่ยประมาณ 1.8 ล้านบาทต่อสาขา ซึ่งในปี 2552 คาดว่าเงินลงทุนในส่วนนี้เท่ากับประมาณ 800 ล้านบาท
6.2 
โครงการขยายศูนย์กระจายสินค้าภูมิภาค
ปัจจุบันบริษัทมีศูนย์กระจายสินค้าหลัก 2 แห่ง ได้แก่ ศูนย์กระจายสินค้าบางบัวทอง (DC4) และศูนย์กระจายสินค้าลาดกระบัง (DC5)  ซึ่งสามารถรองรับการขยายสาขาของ ร้าน 7-Eleven ทั่วประเทศได้ประมาณ 5,000–5,500 สาขา  และเนื่องจากบริษัทยังคงเติบโตอย่างต่อเนื่องในการขยายสาขาทั้งเขตกรุงเทพ ปริมณฑลและ ต่างจังหวัด  บริษัทมีโครงการขยายศูนย์กระจายสินค้าภูมิภาคอีก 3 แห่ง ได้แก่ ภาคใต้ จังหวัดสุราษฎร์ธานี  ภาคตะวันออกเฉียงเหนือ จังหวัดขอนแก่น และภาคเหนือ  โดยบริษัทคาดว่าใช้เงินลงทุนประมาณ 1,200 ล้านบาทในปี 2552–2553   การขยายศูนย์กระจายสินค้าภูมิภาคจะทำให้บริษัทสามารถตอบสนองความต้องการของลูกค้าได้รวดเร็วขึ้น พร้อมทั้งทำให้การดำเนินงานมีประสิทธิภาพมากขึ้นส่งผลต่อต้นทุนการดำเนินงานลดลงในอนาคต
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